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Tijuana, B.C.- Mediante un evento a 
donde asistieron clientes, proveedores, 
empleados y amigos de la empresa, Bazz 
Houston inauguró de forma oficial su 
planta Tijuana, con la cual atienden al 
creciente mercado industrial de Baja 
California y México.
Javier Castro, Presidente de Bazz Houston 
manifestó que el motivo de instalarse en 
esta ciudad, responde a la demanda de la 
industria en la región de contar con prov-
eedores confi ables cercanos a ellos.
La compañía se dedica a la producción de 
resortes metálicos para diversas aplica-
ciones, así como servicios de estampado, 
troquelado y en fechas próximas al diseño 
de dados.
Los productos de Bazz son utilizados en 
varios sectores como el automotriz, de 
irrigación, electrónico, telecomunica-
ciones, productos del hogar, entre otros; 
“queremos ser reconocidos como un 
proveedor con capacidad de incursionar 
en diversos nichos de mercados”, apuntó 
Javier Castro.

Se involucran
El directivo destacó que con el apoyo de 
su equipo de ingeniería, Bazz Houston no 
sólo recibe los pedidos de sus clientes sino 
que busca involucrarse en sus proyectos a 
fi n de analizar las posibles mejoras que se 
puedan hacer al mismo a fi n de hacer más 
sencilla su manufactura y por ende bajar 
costos, “nosotros les hacemos recomenda-
ciones de materiales, tolerancias, diseño, 
todo basado en los 45 años de experiencia 
que tenemos como organización”, detalló 
el ejecutivo.
Agregó que aunque no sea requerido por 
sus clientes, llevan un control estadístico 
de proceso -SPC-, lo que les permite 
asegurar la calidad de sus productos en 
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Ejecutivos de la empresa 
muestran parte de los procesos a 
invitados.

Momentos en que parte del equipo de Bazz Houston se dispone a cortar el 
listón inaugural de la planta Tijuana.

Bazz Houston cuenta con el permiso de servicio de maquila donde 
ofrece la reducción de costo de inventario.
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todo momento y evitar en lo posible errores 
y retrabados.
Javier Castro destacó el esquema de maquila 
de servicios con el que cuentan, lo que les 
permite producir en Estados Unidos e impor-
tar bajo el formato de Transferencia Virtual, 
para de esta manera poder cumplir en tiempo 
con los requerimientos de sus clientes sin 
aumentar la tramitología aduanera, “en un 
mediano plazo, el objetivo es contar con 
toda nuestra capacidad de manufactura en 
la localidad”, puntualizó.

El mercado
La empresa tiene su ofi cina central en Garden 
Grove, California donde también llevan a 
cabo procesos de manufactura. La operación 
local atiende a empresas de Monterrey, Ciu-
dad Juárez, Nogales y la región de Baja Cali-
fornia, principalmente del sector electrónico, 
dada la cantidad de resortes que utilizan este 
tipo de productos.
Cuentan con el certifi cado ISO9001, versión 
2000, por parte de su ofi cina central, pero una 
vez transferido sus nuevos procesos buscarán 
obtener la certifi cación para esta planta.


